Практические занятия,  выполненные слушателями по курсу «Маркетинг и основы  экономики»  по первой лекции «Основы бизнеса»

Таб.1 МОИ ПРИОБРЕТЕНИЯ, СВЯЗАННЫЕ С ПРЕДПРИНИМАТЕЛЬСТВОМ
	
	Приобретения
	Оценка эмоционального состояния (от 1 до 5)

	1
	
	

	2
	
	

	3
	
	

	4
	
	

	ИТОГО
	



Таб.2 МОИ ПОТЕРИ, СВЯЗАННЫЕ С ПРЕДПРИНИМАТЕЛЬСТВОМ
	
	Потери
	Оценка эмоционального состояния (от -1 до -5)

	1
	
	

	2
	
	

	3
	
	

	4
	
	

	ИТОГО
	















Готовы ли к риску?

	А
	СКЛОННОСТЬ К РИСКУ
	В

	
	Я убежден, что чтобы продвинуться в жизни, надо уметь рисковать
	 Не люблю рисковать, даже когда есть возможность заработать крупную сумму денег

	

	
	Я думаю, что рискуя, можно поймать удачу
	Я предпочитаю делать дела без риска
	

	
	Я рискую только когда взвешены все «за» и «против»
	Если мне нравиться идея, я иду на риск, не думая о «за» и «против»
	

	
	Я готов идти на риск, даже понимая, что могу потерять все капиталы, вложенные в мое предприятие
	Я не могу рисковать, если знаю, что могу потерять все деньги, вложенные в предприятие
	

	
	Иногда мне нравиться справляться с непредвиденными обстоятельствами
	Я всегда контролирую все, что со мной происходит
	

	
	ИТОГО
	ИТОГО
	






Обладаете ли вы навыками, способностями и качествами которыми должен обладать руководитель?


	А
	Способность действовать в кризисных ситуациях
	В

	
	Я не опускаю руки, даже если встречаюсь с серьезными трудностями 
	 Если трудностей очень много, зачем им противостоять?

	

	
	Большие проблемы – это повод показать на что я способен
	Большие проблемы подавляют меня
	

	
	Я способен повлиять на ход событий
	Я «плыву по течению» и никогда не пытаюсь изменить ситуацию
	

	
	Если мне говорят «нет», я постараюсь подобрать аргументы, чтобы переубедить людей
	Если мне говорят нет, я не спорю, и принимаю иную точку зрения
	

	
	В сложной ситуации я стараюсь сохранять спокойствие и найти выход
	В сложной ситуации я замыкаюсь и моя способность к действию снижается.
	

	
	ИТОГО
	ИТОГО
	



	А
	Способность принимать решения
	В

	
	Когда надо выбрать я легко принимаю решение
	 Я не люблю ситуацию выбора и долго не могу определиться с решением

	

	
	Я принимаю решения и готов нести ответственность за последствия
	Я предпочитаю, чтобы решения принимали другие
	

	
	Я принимаю решения быстро, не откладывая
	Я стараюсь не принимать решения сразу, а вдруг его примет кто-то другой 
	

	
	Я принимаю решения взвешивая все «за» и «против»
	Я принимаю решения не задумываясь
	

	
	Я не боюсь делать ошибки, я делаю из них выводы
	Я боюсь принять неправильное решение и совершить ошибку
	

	
	ИТОГО
	ИТОГО
	



	А
	Навыки ведения переговоров
	В

	
	Мне нравиться проводить переговоры. Часто мне удается отстоять свою точку зрения
	 Я не люблю проводить переговоры. Сне легче сделать «как сказали»

	

	
	Я легко общаюсь с людьми
	Мне трудно общаться с людьми
	

	
	Мне интересно мнение другого человека.
	Мне интересно только мое мнение. 
	

	
	Я люблю слушать собеседника, мне интересно, какой точки зрения и почему он придерживается
	Я не очень люблю слушать, мне интереснее рассказать собеседнику, что я думаю по этому вопросу.
	

	
	При проведении переговоров я стараюсь подобрать вариант, который принесет выгоду и мне и моему оппоненту
	При проведении переговоров я думаю только о выгоде своего бизнеса. Это же моя выгода.
	

	
	ИТОГО
	ИТОГО
	









Написать несколько бизнес- идей, которые вам наиболее по душе

	№
	Бизнес-идея
	Описание

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	




Практические занятия,  выполненные слушателями по курсу «Маркетинг и основы  экономики»  по второй лекции «Расследование рынка»

Заполнить таблицу исследование рынка, оценка потребителя
	Мои клиенты
/потребители
	Потребности
моих потребителей. Чего они хотят
	Мой товар/моя услуга
	Конкуренты (кто, цена, качество и т.д.)
	Чем мой товар может отличаться от товара конкурента

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	




Заполнить в таблице свои исследования рынка на основе примера. Сделать оценку местоположения своего бизнеса

	  Название Бизнес-идеи
	Вариант месторасположения
	Параметр 1 (например, проходимость)
	Параметр 2
(состав покупателей)
	Параметр 3 (время на размышление)
	

	Бизнес-идея 1 (например, мини магазин продуктов)
	Вариант 1 (около автобусной остановки)
	Постоянно высокая с максимумами в утренние и вечерние часы «пик»
	Люди всех возрастов и все социальных слоев.
	В ожидании автобуса долго стоят на одном месте, смотрят на магазин. Или выходя из автобуса на своей остановки покупают еду и сладости на ужин (думают заранее, подъезжая к остановке)
	

	
	Вариант 2 (около детского сада)
	
	
	
	

	
	Вариант 3 (вблизи жилых домов)
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	





Проанализировать сильные и слабые стороны Вашего бизнеса

	
	Положительное влияние
	Отрицательное влияние

	Внутренняя среда
	Сила моей бизнес-идеи: 
	Слабость моей бизнес-идеи

	Внешняя среда
	Возможности, которые мне предоставляет государство, соседи, конкуренты и т.д.
	Риски, или события, которые могут случиться не по моей воле, и нанесут большой вред моей бизнес-идее.




Расчет расходов на маркетинг своего товара, своей услуги.


	Инструмент маркетинг
	Как используется инструмент маркетинг
	Количество 
	Затраты на исследование
	Примечание

	
	
	
	
	




	
	
	
	
	




	
	
	
	
	




	



	
	
	
	

	



	
	
	
	

	



	
	
	
	





	Период
	Вид продукции и работ, услуг
	Количество проданных товаров/услуг
	Цена 1 единицы товара/ одной услуги
	Доход от количества проданных товаров/услуг
	Примечание

	Январь
	
	
	
	
	

	Февраль
	
	
	
	
	


	Март
	
	
	
	
	

	Апрель
	
	
	
	
	

	Май 
	
	
	
	
	

	Июнь
	
	
	
	
	

	Июль
	
	
	
	
	

	Август
	
	
	
	
	

	Сентябрь
	
	
	
	
	

	Октябрь
	
	
	
	
	

	Ноябрь
	
	
	
	
	

	Декабрь
	
	
	
	
	


Статистика продаж продукции, услуг



Предварительная оценка конкуренции

	
Конкуренты

	Что производит конкурент? По какому продукту возникает конкуренция?
	Кто покупает у конкурентов
	Сколько товаров может произвести сколько услуг за месяц оказать
	Месторасположения конкурентов
	Цены продукции конкурентов

	

	
	
	
	
	

	

	
	
	
	
	

	

	
	
	
	
	





Практические занятия,  выполненные слушателями по курсу «Маркетинг и основы  экономики»  по третьей  лекции «Потребности в финансах и источники финансирования»


Предлагается самим написать те процессы, которые будут происходить на Вашем предприятии, чтобы оценить, сколько вложений потребуется Вам на первоначальном этапе. 
	№№
	Что делаем
	Кто делает
	Как часто

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	


Написать самостоятельно вложения, которые необходимы для открытия вашего бизнеса

	№№
	Статья расходов
	Стоимость

	
	Аренда 
	

	
	Оформление всей документации (пошлины, оплата патентов и т.д.)
	

	
	Аренда/закупка/лизинг оборудования
	

	
	Доставка оборудования
	

	
	Зарплата работникам
	

	
	Закупка сырья и расходных материалов
	

	
	Доставка сырья к Вам
	

	
	Доставка продукции к Вашему потребителю
	

	
	Коммунальные платежи
	

	
	Средства на продвижение своих товаров и услуг
	

	ИТОГО расходы за полгода составят
	




Написать  из каких источников финансирования и в каком объеме Вы будете привлекать средства для открытия и первые полгода работы Вашего бизнеса.

	№№
	Источник привлечения
	Сумма

	1.
	Собственные средства
	

	2. 
	Аренда оборудования
	

	3
	Лизинг оборудование
	

	4
	Банковский кредит
	

	5
	Субсидия
	

	6
	Гранты
	

	7
	Инвесторы
	

	8
	Иные источники
	

	ИТОГО
	




Практические занятия,  выполненные слушателями по курсу «Маркетинг и основы  экономики»  по четвертой  лекции «Основы бизнес планирования»



 Распределение постоянных расходов по статьям расходов и месяцам.
 руб
	Виды постоянных расходов
	Май
	Июнь
	Июль
	Август
	Декабрь
	Февраль
	…..
	Итого в год

	Зарплата
	
	
	
	
	
	
	
	

	Коммунальные расходы
	
	
	
	
	
	
	
	

	Амортизация
	
	
	
	
	
	
	
	

	Налоги
	
	
	
	
	
	
	
	

	Кредит банка
	
	
	
	
	
	
	
	

	Отчисления ПФ
	
	
	
	
	
	
	
	

	Аренда помещения
	
	
	
	
	
	
	
	

	Итого: 
	
	
	
	
	
	
	
	





 Распределение переменных расходов  по статьям расходов и месяцам 
руб
	Виды переменных расходов 
	Май
	Июнь
	Июль
	Август
	Декабрь
	Февраль
	Итого в год

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	




Расчет точки безубыточности для моего бизнеса.
	№№
	Виды переменных расходов 
	Май
	Июнь
	Июль
	Август
	Декабрь
	Февраль

	1
	Постоянные издержки, руб.
	
	
	
	
	
	

	2
	Переменные издержки, руб.
	
	
	
	
	
	

	3
	Точка безубыточности, руб.
	
	
	
	
	
	

	4
	Объем продаж, руб.
	
	
	
	
	
	

	5
	Прибыль, руб.
	
	
	
	
	
	





 План движения денежных средств.
	
№
	
Статьи доходов и расходов
		Месяцы

	
	
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11
	12

	1
	Остаток денежных средств на начало месяца
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	2
	Источник финансирования (собств.средства, кредит и т.д.)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	3
	Поступления от реализации
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	4
	ИТОГО поступления
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	5
	Капитальные затраты
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	6
	Расходы организационного периода
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	7
	Переменные затраты
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	8
	Постоянные затраты
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	9
	Налоги
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	10
	Выплаты по кредитам и займам
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	11
	Прочие расходы
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	12
	Всего расходов
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	13
	Остаток денежных средств на конец месяца
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	







Все таблицы на практические занятия были размножены в 7 экземплярах (для каждого слушателя, в основном одна таблица на одном листе).





