Бизнес-план  инвестиционного  проекта  «Создание пасеки»


Бизнес-план  «Создание пасеки» 


Республика Северная Осетия-Алания

«УТВЕРЖДАЮ»

"___"__________ 20       г.

Бизнес - план

«Создание пасеки»
СОДЕРЖАНИЕ

21. РЕЗЮМЕ ПРОЕКТА


42. ИНИЦИАТОР ПРОЕКТА


42.1. Общие данные


42.2. Описание и номенклатура продукции


42.3. Вложения, необходимые для запуска проекта


53. ПРОИЗВОДСТВЕННЫЙ ПЛАН


53.1. План производства и реализации продукции


53.2. Себестоимость и затраты


53.3. Обоснование цен на продукцию


74. РЫНОК СБЫТА И МАРКЕТИНГ ПРОЕКТА


74.1. Краткая характеристика рынка


74.2. Конечные потребители


74.3. Конкурентная среда.


74.4. Ценообразование


74.5. Организация сбыта и реклама.


84.6. Маркетинговая стратегия проекта


105. ОРГАНИЗАЦИОННЫЙ ПЛАН


105.1. Организационно-правовая форма


105.2. Правовые вопросы


105.3. Организация персонала


116. ФИНАНСОВЫЙ ПЛАН


116.1. Исходные данные


126.2. Налоговое окружение


126.3. Финансирование проекта


126.4. Расчет прибылей, убытков и денежных потоков


136.5. Точка безубыточности


14ПРИЛОЖЕНИЕ 1. Расчет и детализация экономико-финансовых показателей.




1. РЕЗЮМЕ ПРОЕКТА

	( Инициатор проекта
	 

	( Место расположения
	

	( Название проекта
	Создание пасеки

	( Суть проекта
	Мой проект предусматривает приобретение всех необходимых компонентов для создания пасеки. Также предполагается оплата первоначальных оборотных средств за счет финансирования до момента получения прибыли. Реализация проекта позволит мне создать собственное небольшое хозяйство и начать свое дело. 

Благодаря этому, я смогу успешно закрепится на целевых рынках, в перспективе возможно увеличить объем производства, создать дополнительные рабочие места и источник налоговых отчислений, что положительно скажется на социально-экономическом состоянии района.

	( Потребность в инвестициях
	Для реализации проекта необходимо 310,0 тыс.руб.

	( Общая стоимость проекта

    в том числе:
	310,0 тыс.руб.

	Медогонка
	16,0 
	тыс.руб.

	Воскотопка
	8,0 
	тыс.руб.

	Пыльцеуловители
	10,8 
	тыс.руб.

	Кормушки
	2,1 
	тыс.руб.

	Ульи
	40,8 
	тыс.руб.

	Вошина
	11,6 
	тыс.руб.

	Рамки
	8,3 
	тыс.руб.

	Утеплитель
	6,5 
	тыс.руб.

	Тара для хранения меда
	4,0 
	тыс.руб.

	Тара под реализацию
	1,9 
	тыс.руб.

	Оборотные средства
	150,0
	тыс.руб.

	( Характер подготовки проекта
	Подготовка моего проекта включает в себя приобретение компонентов для пасеки, сборку, установку и запуск. В дальнейшем до продажи первой продукции и получения прибыли я также буду финансировать текущие расходы. 

	( Сроки проведения подготовительной части проекта
	Подготовительная часть проекта займет срок до 3  недель что позволит сразу же заняться непосредственно разведением пчел на пасеке.

	( Источники средств:

	
Финансирование
	310,0 тыс.руб. (предполагаю использование частично как собственных средств, так и внешних ресурсов – грантов или целевого финансирования)  

	( Основные финансовые показатели

	Длительность проекта, мес.
	12

	Первоначальные инвестиции, руб.
	260 000

	Выручка от реализации, руб.
	758 902

	Чистая прибыль, руб.
	239 607

	Чистый доход проекта (NPV), руб.
	239 607

	Индекс прибыльности (PI)
	1,92 

	Окупаемость, мес.
	8

	Точка безубыточности, руб.
	399 216 

	Уровень безубыточности проекта, %
	52,60 


2. ИНИЦИАТОР ПРОЕКТА
2.1. Общие данные

Я,                              проживаю по адресу; 
Последние годы основным направлением моей деятельности является работа в домашнем подворье. 

Продукция пчеловодства всегда востребована на рынках и у переработчиков, поэтому со сбытом проблем быть не должно.

2.2. Описание и номенклатура продукции
В моем проекте будет организовано производство меда, прополиса и цветочной пыльцы.
2.3. Вложения, необходимые для запуска проекта
Для создания собственной пасеки мне необходимы следующие суммы: 
	Медогонка
	16,0 
	тыс.руб.

	Воскотопка
	8,0 
	тыс.руб.

	Пыльцеуловители
	10,8 
	тыс.руб.

	Кормушки
	2,1 
	тыс.руб.

	Ульи
	40,8 
	тыс.руб.

	Вошина
	11,6 
	тыс.руб.

	Рамки
	8,3 
	тыс.руб.

	Утеплитель
	6,5 
	тыс.руб.

	Тара для хранения меда
	4,0 
	тыс.руб.

	Тара под реализацию
	1,9 
	тыс.руб.

	Оборотные средства
	150,0
	тыс.руб.


3. ПРОИЗВОДСТВЕННЫЙ ПЛАН

3.1. План производства и реализации продукции
Мною  предусматривается производство следующих видов продукции :
	Наименование
	Произведено всего, кг

	Мед
	1 262,7 

	Прополис
	92,5 

	Цветочная пыльца
	204,5 


3.2. Себестоимость и затраты
Себестоимость складывается главным образом из затрат на сахар, ульи, вощину, рамки и фиксированные расходы (транспортные расходы, непредвиденные расходы, зар.плата управляющего, маркетинг и т.д.).
В целом за весь проект расходы составляют:

	Фиксированные расходы:
	ИТОГО:

	З/п управляющего
	180 000 

	Амортизация
	3 840 

	Административные расходы
	3 000 

	Представительские расходы
	6 000 

	Непредвиденные расходы
	12 000 

	Коммунальные расходы
	3 600 

	Маркетинг и реклама
	22 300 

	Отчисления ОПС,Мед, Соц
	25 200 

	Транспортные расходы
	10 000 

	Итого:
	265 940 


	Пропорциональные расходы:
	ИТОГО:

	Ульи
	94 500 

	Вощина
	11 813 

	Рамки
	8 505 

	Кормушки
	2 384 

	Вет. Препараты
	6 436 

	Сахар
	13 491 

	Тара
	1 915 

	Утеплитель
	4 291 

	Итого:
	143 335 


3.3. Обоснование цен на продукцию
Цены на продукцию мною обоснованы как экономически с точки зрения покрытия всех затрат и издержек на их производство, так и с точки зрения конкуренции и обоснованности спроса.

В соответствии с темпом инфляции цены на продукцию будут постепенно повышаться. 

Исходные цены на продукцию составляют (руб./ кг):  
	Мед 1 кг.
	400 

	Прополис 1 кг.
	500 

	Цветочная пыльца 1 кг.
	800 


4. РЫНОК СБЫТА И МАРКЕТИНГ ПРОЕКТА
4.1. Краткая характеристика рынка
В настоящее время рынок сбыта продукции пчеловодства является недостаточно насыщенным так как спрос со стороны конечных потребителей превышает объемы производства и предложения. В особенности это касается качественной и натуральной  продукции.
4.2. Конечные потребители

Конечными потребителями продукции являются     .
4.3. Конкурентная среда.

В данном сегменте уровень конкуренции средний так как на рынке имеется определенное количество мелких производителей практически идентичной продукции. Вместе с тем, учитывая недостаточную насыщенность рынка можно уверенно утверждать что места на рынке в ближайшие годы хватит всем    
4.4. Ценообразование
В моем проекте цена на продукцию принята на основании анализа цен на рынке. 
Расчетная цена принята в размере нижней границы сегмента.
Предполагается, что политика ценообразования будет складываться под действием нескольких факторов. Наиболее существенными являются себестоимость и затраты, учет потребности рынка, цены на аналогичные услуги других производителей.

4.5. Организация сбыта и реклама.

Для успешной реализации планируемого объема продукции, а также для привлечения новых потребителей из других сегментов я предполагаю проводить целенаправленную работу по направлению информирования потребителей о достоинствах и преимуществах своей продукции.

Вместе с тем, нужно отметить, что такая политика позволят лишь поддерживать имеющуюся определенную долю рынка. Для расширения спроса возможно проведение более активной работы по создание запоминающегося образа, основанного на проведенном предварительно исследовании целевой аудитории.  

В рекламных целях возможно будет проводить участие в соответствующих отраслевых выставках, привлечение средств массовой информации и использование других форм поддержки рынка и завоевания дополнительной его доли.

Проект может предусматривать специальный бюджет, включающий в себя расходы по следующим элементам:

· реклама в средствах массовой информации – в местных рекламных газетах или других бумажных носителях, в специализированных печатных изданиях;

· создание рекламных вывесок и щитов;

· организация специального информационного ресурса в сети Интернет, а также целенаправленная работа с потенциальными клиентами посредством использования информационных ресурсов сети;

· проведение регулярных маркетинговых исследований, позволяющие отслеживать текущую ситуацию на рынке, а также выявляющие основные тенденции и перспективы развития.

Для успешной реализации всего комплекса маркетинговых и рекламных мероприятий мною был разработан специальный маркетинговый бюджет, включающий в себя следующие составляющие:

	Маркетинговый бюджет:
	Цена, руб.
	Кол-во
	Итого

	Разработка и дизайн визитных карточек, этикеток, рекламных постеров (A4):
	3200
	1
	3200

	Печать визитки
	2,5
	200
	500

	Печать этикеток
	7
	150
	1050

	Печать рекламного постера (А4)
	8
	100
	800

	Месячный бюджет размещения объявлений в рекламных газетах и других районных бумажных  носителях
	1200
	1
	1200

	Итого 1ый месяц:
	
	
	6750

	Итого 6ой месяц:
	
	
	3550

	Итого ежемесячно:
	
	
	1200


В первый месяц я предполагаю заказать разработку и дизайн визиток и постеров, а также их печать. Далее визитки и постеры будут раздаваться заинтересованным лицам с целью выстраивания гарантированной реализации продукции.
Печать рекламной продукции будет осуществляться не реже чем один раз в шесть месяцев.

4.6. Маркетинговая стратегия проекта

Мой проект предполагает разработку четкой стратегии маркетинга применительно к условиям рыночной экономики. Управление маркетингом включает следующие основные элементы:

· анализ состояния рынка;

· планирование производства и сбыта;

· реализация и контроль мероприятий по установлению, поддержанию и развитию связей с основными потребителями в целях достижения поставленных задач – получение прибыли, устойчивое развитие, создание имиджа  и образа продукции в глазах потребителей.

Взаимосвязь между планированием, организацией маркетинга и системой контроля планируется по следующей системе:


	Планирование
	Организация
	Контроль


5. ОРГАНИЗАЦИОННЫЙ ПЛАН
5.1. Организационно-правовая форма

В настоящее время мною готовится пакет документов для постановки на учет в качестве индивидуального предпринимателя.

Предпринимательская деятельность будет осуществляться по адресу проживания в   
5.2. Правовые вопросы

Для реализации проекта помимо постановки на учет в качестве ИП каких либо разрешений или лицензий не требуется.

5.3. Организация персонала
На данном этапе у меня не возникнет необходимости в дополнительных сотрудниках, так как всю работу я буду выполнять сам. Изредка мне также будут помогать члены семьи. В дальнейшем, если я буду увеличивать количество пчелосемей то конечно привлеку дополнительного сотрудника.

Санитарно-бытовые условия в помещениях полностью соответствуют действующим требованиям.
6. ФИНАНСОВЫЙ ПЛАН
Основной задачей финансового плана является расчет системы экономических и финансовых показателей на основе определения потоков доходов и расходов с учетом финансирования и инвестиций. Система расчета позволяет наиболее объективно судить об операционной деятельности и раскрывает различные аспекты хозяйствования предприятия.

В основу настоящего финансового плана было положено издание руководства ЮНИДО по подготовке промышленных технико-экономических исследований инвестиционных проектов. 

Период реализации проекта и расчета экономических показателей составляет 1 финансовый год, таким образом можно сказать, что проект является краткосрочным. Расчет программы финансирования, инвестиций, производства и сбыта продукции позволяет говорить об эффективном вложении финансовых ресурсов и их быстрой отдаче.

6.1. Исходные данные

Финансово-расчетная схема реализации проекта разработана в целях обеспечения:

· максимальной эффективности проекта на менее чем по трем основным показателям,  принятым  в  международной  практике  оценки эффективности инвестиционных проектов;

· надежной гарантии окупаемости инвестиций;

· стабильной работы независимо от колебаний экономической ситуации в регионе.

При формировании финансово-расчетной схемы был учтен характер получения финансирования. 

Расчеты   эффективности   проекта   могут проводиться:

· на прирост продукции - в случае внедрения новой техники или технологии на действующем производстве;

· на весь объем полученной продукции - при организации новых производств. В данном проекте методологически правильнее учитывать всю производимую продукцию.

При расчетах интегральных показателей эффективности было принято сальдо потока от производственной деятельности по проекту в части выпуска конечной продукции. 

Указанный методический подход не противоречит действующей методике расчета эффективности проектов.

Отмеченные в данном подразделе бизнес-плана обстоятельства предопределили проработку расчетов финансовой эффективности проекта с учетом всего объема продукции, планируемой к выпуску.

При   установлении   ряда   важнейших   технико-экономических показателей использованы:

· результаты  маркетинговых  исследований  и  информация о региональных ценах на аналогичную продукцию, внутрирегиональные цены на сырьевые ресурсы и энергоносители;

· установленные экономические нормативы (ставки налогов, пошлин и т.п.);

· нормы амортизации на основные средства, используемые в данной отрасли;

· перечень и ставки налогов;

· экспертные оценки;

· информационные ресурсы Интернет и отраслевых изданий;

· прогнозные и аналитические материалы.

6.2. Налоговое окружение
Использованная система налогообложения является упрощенной и предполагает замену всех основных налогов единым сельхоз налогом с прибыли в размере 6%, а также снижением ставки ЕСН до 14%: 
	Наименование налогов, уплачиваемых предприятием, осуществляющим проект
	Ставка (или сумма)
	Налогооблагаемая база
	Период начисления (дней)
	Льготы (основание)

	ЕСН (обязательные страховые взносы по заработной плате)
	14,0
	Фонд начисленной заработной платы
	Ежемесячно
	Нет

	Единый сельхозналог 
	6
	Прибыль
	Ежеквартально 
	Нет


6.3. Финансирование проекта
Предполагается, что проект будет профинансирован в размере 310,0 тыс.руб. с использованием частично как собственных средств, так и внешних ресурсов – грантов или целевого финансирования для реализации и запуска проекта.  

6.4. Расчет прибылей, убытков и денежных потоков
Проводится для каждого интервала планирования - месяца.

Проведенный в разрезе доходности анализ, позволяет спрогнозировать денежный поток (кэш-фло) и окупаемость проекта, целью которого является выявление сроков окупаемости инвестиций и чистого приведенного дохода.


Анализ по кэш-фло позволяет говорить об отсутствии дефицита средств. Кратковременный текущий дефицит покрывается за счет накопленных средств предыдущих периодов.

По результатам хозяйственной деятельности в конце каждого месяца выявляется положительный остаток либо дефицит денежных средств. Накопленный остаток, представляющий собой текущие амортизационные отчисления и текущую чистую прибыль, плюс остаток денежных средств на начало расчетного периода. 

Такая схема позволяет гарантировать бесперебойную работу предприятия.

6.5. Точка безубыточности

Одним из наиболее распространенных методов расчета критических точек проекта («переходных цен») является определение точки безубыточности проекта в процентах от проектной мощности. Его смысл заключается в определении уровня производства (продаж), при котором проект остается безубыточным. 

Для расчета точки безубыточности используются данные финансовых результатов. На интервале планирования после выхода на проектную мощность  методом расчетов калькулируется значение объема производства (в натуральном или, при невозможности сопоставления – в стоимостном выражении), при котором проект не приносит ни прибыли, ни убытка. Отношение (в процентах) полученного значения объема производства к проектной мощности и является точкой безубыточности проекта. 
	Наименование
	Ед.
	Значение

	
	изм.
	

	Произведенная продукция
	руб.
	758 902 

	Условно-переменные затраты
	руб.
	253 355 

	Условно-постоянные затраты
	руб.
	265 940 

	Доля переменных
	
	0,33384 

	Точка безубыточности
	руб.
	399 216 

	Уровень безубыточности проекта
	%
	52,60 


ПРИЛОЖЕНИЕ 1.

Расчет и детализация экономико-финансовых показателей.
ПРИЛОЖЕНИЕ 1. Расчет и детализация экономико-финансовых показателей.

	Месяцы
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11
	12
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Приход
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Финансирование
	260 000 
	0 
	0 
	0 
	0 
	0 
	0 
	0 
	0 
	0 
	0 
	0 
	

	Доход от реализации
	0 
	0 
	0 
	0 
	38 502 
	44 142 
	481 665 
	194 593 
	0 
	0 
	0 
	0 
	

	Кредит банка
	0 
	0 
	0 
	0 
	0 
	0 
	0 
	0 
	0 
	0 
	0 
	0 
	

	Другие средства
	0 
	0 
	0 
	0 
	0 
	0 
	0 
	0 
	0 
	0 
	0 
	0 
	

	Итого:
	260 000 
	0 
	0 
	0 
	38 502 
	44 142 
	481 665 
	194 593 
	0 
	0 
	0 
	0 
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Фиксированные расходы:
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	ИТОГО:

	З/п управляющего
	15 000 
	15 000 
	15 000 
	15 000 
	15 000 
	15 000 
	15 000 
	15 000 
	15 000 
	15 000 
	15 000 
	15 000 
	180 000 

	Амортизация
	320 
	320 
	320 
	320 
	320 
	320 
	320 
	320 
	320 
	320 
	320 
	320 
	3 840 

	Аренда помещений
	0 
	0 
	0 
	0 
	0 
	0 
	0 
	0 
	0 
	0 
	0 
	0 
	0 

	Административные расходы
	0 
	0 
	0 
	500 
	500 
	500 
	500 
	500 
	500 
	0 
	0 
	0 
	3 000 

	Представительские расходы
	500 
	500 
	500 
	500 
	500 
	500 
	500 
	500 
	500 
	500 
	500 
	500 
	6 000 

	Непредвиденные расходы
	1 000 
	1 000 
	1 000 
	1 000 
	1 000 
	1 000 
	1 000 
	1 000 
	1 000 
	1 000 
	1 000 
	1 000 
	12 000 

	Коммунальные расходы
	300 
	300 
	300 
	300 
	300 
	300 
	300 
	300 
	300 
	300 
	300 
	300 
	3 600 

	Маркетинг и реклама
	6 750 
	1 200 
	1 200 
	1 200 
	1 200 
	3 550 
	1 200 
	1 200 
	1 200 
	1 200 
	1 200 
	1 200 
	22 300 

	Проценты по кредиту
	0 
	0 
	0 
	0 
	0 
	0 
	0 
	0 
	0 
	0 
	0 
	0 
	0 

	Отчисления ОПС,Мед, Соц
	2 100 
	2 100 
	2 100 
	2 100 
	2 100 
	2 100 
	2 100 
	2 100 
	2 100 
	2 100 
	2 100 
	2 100 
	25 200 

	Транспортные расходы
	0 
	0 
	0 
	500 
	1 000 
	1 500 
	2 000 
	2 000 
	2 000 
	1 000 
	0 
	0 
	10 000 

	Итого:
	25 970 
	20 420 
	20 420 
	21 420 
	21 920 
	24 770 
	22 920 
	22 920 
	22 920 
	21 420 
	20 420 
	20 420 
	265 940 

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Пропорциональные расходы:
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	ИТОГО:

	Ульи
	0 
	0 
	0 
	41 212 
	0 
	0 
	31 846 
	21 443 
	0 
	0 
	0 
	0 
	94 500 

	Вощина
	0 
	0 
	0 
	5 152 
	0 
	0 
	3 981 
	2 680 
	0 
	0 
	0 
	0 
	11 813 

	Рамки
	0 
	0 
	0 
	3 709 
	0 
	0 
	2 866 
	1 930 
	0 
	0 
	0 
	0 
	8 505 

	Кормушки
	0 
	0 
	0 
	1 030 
	0 
	0 
	0 
	0 
	1 354 
	0 
	0 
	0 
	2 384 

	Вет. Препараты
	0 
	0 
	0 
	2 267 
	0 
	0 
	0 
	0 
	4 169 
	0 
	0 
	0 
	6 436 

	Сахар
	0 
	0 
	0 
	6 182 
	0 
	0 
	0 
	0 
	7 309 
	0 
	0 
	0 
	13 491 

	Тара
	0 
	0 
	0 
	0 
	0 
	0 
	1 486 
	429 
	0 
	0 
	0 
	0 
	1 915 

	Утеплитель
	0 
	0 
	0 
	1 855 
	0 
	0 
	0 
	0 
	2 436 
	0 
	0 
	0 
	4 291 

	Итого:
	0 
	0 
	0 
	61 406 
	0 
	0 
	40 179 
	26 482 
	15 268 
	0 
	0 
	0 
	143 335 

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Одновременные вложения
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Медогонка
	16 000 
	
	 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Воскотопка
	8 000 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Пыльцеуловители
	10 818 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Кормушки
	2 061 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Ульи
	40 804 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Вошина
	11 591 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Рамки
	8 345 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Утеплитель
	6 491 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Тара для хранения меда
	4 000 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Тара под реализацию
	1 911 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Итого
	110 021 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	  
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Cash - flow
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Итого приход + остаток
	260 000 
	124 009 
	103 589 
	83 169 
	38 846 
	61 068 
	517 963 
	649 457 
	600 055 
	561 867 
	540 447 
	520 027 
	

	Итого расход
	135 991 
	20 420 
	20 420 
	82 826 
	21 920 
	24 770 
	63 099 
	49 402 
	38 188 
	21 420 
	20 420 
	20 420 
	

	Прибыль и убытки
	124 009 
	103 589 
	83 169 
	343 
	16 926 
	36 298 
	454 864 
	600 055 
	561 867 
	540 447 
	520 027 
	499 607 
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	С/с содержания 1 улья
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Рамка
	185 
	187 
	189 
	191 
	193 
	195 
	197 
	199 
	201 
	203 
	205 
	207 
	

	Вошина
	258 
	260 
	263 
	265 
	268 
	271 
	273 
	276 
	279 
	282 
	285 
	287 
	

	Улей
	2 040 
	2 061 
	2 081 
	2 102 
	2 123 
	2 144 
	2 166 
	2 187 
	2 209 
	2 231 
	2 254 
	2 276 
	

	Утеплитель
	155 
	156 
	158 
	159 
	161 
	162 
	164 
	166 
	167 
	169 
	171 
	172 
	

	Кормушка
	52 
	52 
	53 
	53 
	54 
	54 
	55 
	55 
	56 
	56 
	57 
	57 
	

	Вет.препараты
	56 
	57 
	57 
	58 
	58 
	59 
	60 
	60 
	61 
	61 
	62 
	63 
	

	Сахар для подкормки
	153 
	155 
	156 
	158 
	159 
	161 
	162 
	164 
	166 
	167 
	169 
	171 
	

	Итого
	2 898 
	2 927 
	2 957 
	2 986 
	3 016 
	3 046 
	3 077 
	3 107 
	3 139 
	3 170 
	3 202 
	3 234 
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Доход  от каждого вида
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	продукции
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	ИТОГО:

	Мед
	0 
	0 
	0 
	0 
	0 
	0 
	420 362 
	115 791 
	0 
	0 
	0 
	0 
	536 153 

	Прополис
	0 
	0 
	0 
	0 
	5 203 
	10 510 
	14 596 
	18 762 
	0 
	0 
	0 
	0 
	49 071 

	Цветочная пыльца
	0 
	0 
	0 
	0 
	33 299 
	33 632 
	46 707 
	60 040 
	0 
	0 
	0 
	0 
	173 678 

	Итого доход всего
	0 
	0 
	0 
	0 
	38 502 
	44 142 
	481 665 
	194 593 
	0 
	0 
	0 
	0 
	758 902 

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Стоимостная величина 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Ящик
	2 000 
	2 020 
	2 040 
	2 061 
	2 081 
	2 102 
	2 123 
	2 144 
	2 166 
	2 187 
	2 209 
	2 231 
	

	Пчелы 1- ули
	25 000 
	25 250 
	25 503 
	25 758 
	26 015 
	26 275 
	26 538 
	26 803 
	27 071 
	27 342 
	27 616 
	27 892 
	

	Рамка
	18 
	18 
	18 
	19 
	19 
	19 
	19 
	19 
	19 
	20 
	20 
	20 
	

	Вощина
	25 
	25 
	26 
	26 
	26 
	26 
	27 
	27 
	27 
	27 
	28 
	28 
	

	Утеплитель
	30 
	30 
	31 
	31 
	31 
	32 
	32 
	32 
	32 
	33 
	33 
	33 
	

	Пыльцеуловитель
	150 
	152 
	153 
	155 
	156 
	158 
	159 
	161 
	162 
	164 
	166 
	167 
	

	Сахар
	25 
	25 
	26 
	26 
	26 
	26 
	27 
	27 
	27 
	27 
	28 
	28 
	

	Тара
	20 
	20 
	20 
	21 
	21 
	21 
	21 
	21 
	22 
	22 
	22 
	22 
	

	Вет.препараты
	55 
	56 
	56 
	57 
	57 
	58 
	58 
	59 
	60 
	60 
	61 
	61 
	

	Кормушки
	50 
	51 
	51 
	52 
	52 
	53 
	53 
	54 
	54 
	55 
	55 
	56 
	

	Медогонка
	16 000 
	16 160 
	16 322 
	16 485 
	16 650 
	16 816 
	16 984 
	17 154 
	17 326 
	17 499 
	17 674 
	17 851 
	

	Мед 1 кг.
	400 
	404 
	408 
	412 
	416 
	420 
	425 
	429 
	433 
	437 
	442 
	446 
	

	Прополис 1 кг.
	500 
	505 
	510 
	515 
	520 
	526 
	531 
	536 
	541 
	547 
	552 
	558 
	

	Цветочная пыльца 1 кг.
	800 
	808 
	816 
	824 
	832 
	841 
	849 
	858 
	866 
	875 
	884 
	893 
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Количественный показатель
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Количество пчел
	0
	0
	0
	40
	0
	0
	15
	15
	0
	0
	0
	0
	

	Количество ящиков
	0
	0
	0
	20
	0
	0
	15
	10
	0
	0
	0
	0
	

	Количество рамок
	0
	0
	0
	200
	0
	0
	150
	100
	0
	0
	0
	0
	

	Количество вощин
	0
	0
	0
	200
	0
	0
	150
	100
	0
	0
	0
	0
	

	Пыльцеуловители
	0
	0
	0
	0
	40
	0
	15
	15
	0
	0
	0
	0
	

	Медогонка
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	1
	0
	0
	0
	0
	0
	

	Утеплитель шт.
	0
	0
	0
	60
	0
	0
	45
	30
	0
	0
	0
	0
	

	Тара шт.
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	70
	20
	0
	0
	0
	0
	

	Кормушки шт.
	0
	0
	0
	20
	0
	0
	0
	0
	25
	0
	0
	0
	

	Сахар кг.
	0
	0
	0
	240
	0
	0
	0
	0
	270
	0
	0
	0
	

	Вет.препараты в дозах
	0
	0
	0
	40
	0
	0
	0
	0
	70
	0
	0
	0
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Потребление на 1- ули
	
	
	
	Выход продукции с каждой
	
	
	
	
	
	

	Рамки шт.
	10
	
	
	пчелосемьи
	
	
	
	
	
	
	
	

	Вощина шт.
	10
	
	
	Мед кг.
	
	
	18
	
	
	
	
	
	

	Пыльцеуловотили
	1
	
	
	Прополис в гр.
	
	0,5
	
	
	
	
	
	

	Утеплитель шт.
	3
	
	
	Цветочная пыльца
	 кг.
	1
	
	
	
	
	
	

	Тара шт.
	2
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Кг. меда на одну тару
	4,5
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Кормушки шт.
	1
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Сахар
	6
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Вет.препараты в дозах
	1
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Ящик для пчел
	1
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


Разработка стратегических планов


Разработка планов маркетинга 





Оценка и анализ результатов


Проведение корректирующих воздействий





Реализация в практической деятельности
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